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SINTESIS CURRICULAR
Emma Garcia

Egresada de la Universidad Simoén Bolivar con licenciatura en Biologia. Hizo carrera en la
industria farmacéutica en diversas compafiias tanto nacionales como trasnacionales ocupando
varios e importantes cargos y destacandose como Gerente de Producto con diferentes lineas de
mando a nivel nacional.

La experiencia y contacto directo con la dinamica del mercadeo y las ventas, la llevan en 1996 al
Decanato de Investigaciones y Postgrado de la Universidad Metropolitana a realizar un postgrado
de especializacion en Gerencia Integral de Mercadeo. En el afio 2001 viaja a Canada,
Toronto, para especializarse en Business English, herramienta basica para el desempefio de su
carrera de marketing en la reconocida institucion Languages Studies International (LSI).

Entre sus principales cursos de ampliacion realizados se encuentran:

Liderazgo e Inteligencia Emocional, IESA/2008, Diplomado en Habilidades de Coaching
Organizacional, IESA /2007, Taller de Formacion de Facilitadores, Globalform, Desarrollo Integral
| Caracas 2001, Sofware Especializado: Anapres y Target Integrados Institucion: MMI (
Marketing Management International) de Venezuela Caracas 2000, Datos de Distribucion de
Drogas (DDD), PM de Venezuela / Caracas 2000, Taller de Integracion y Comunicacion,
Institucion: Globalform, Desarrollo Integral Humano / Caracas 2000, Cultura de Servicio y
Satisfaccion al Cliente, Dorh (Desarrollo Organizacional y Recursos Humanos), Calidad Total,
Institucion: Laboratorios Calox / Caracas 1997, Sistema 100 Marketing Farmacéutico para
Gerentes de Productos, Instituciéon: PMV de Venezuela / Caracas 1997, Neuroloinguistica
Aplicada a las Ventas, Entrenamiento y Desarrollo de Personal (Edpsa) / Caracas 1996,
Reingenieria de Procesos ,Instituto de Capacitacion del Empleado Publico (Icep)/ Caracas 1995
Formacién de Supervisores, Instituto de Capacitacion del Empleado Publico (Icep ) / Caracas
1995, IV Ciclo de Conferencias: Gerencia y Tecnologia, Salon Plaza Real, Hotel Eurobuilding /
Caracas 1994, Técnicas de Ventas, Laboratorios Farma S.A / Caracas 1994, Habilidades
Efectivas de Ventas (Heve),Laboratorios Farma S.A / Caracas 1992, Habilidades Grupales,
Laboratorios Farma S.A /1991.

Actualmente realiza su formacién como Coach Ontoldgico Organizacional con la reconocida
empresa Newfield Consulting del Dr. Rafael Echeverria, creadora a nivel mundial de la propuesta
ontolégica y la practica de coaching ontolégico, teorias que dan una vision distinta al
entendimiento del ser humano en sus diferentes &mbitos de desarrollo.



